
Das Kundenziel 
 
Eine der größten bundesdeutschen Sparkassen 
möchte in ihrer Region führend im Vorsorgegeschäft 
werden. Dafür sollen 600 Berater/-innen geschult und 
trainiert werden.

Unser Angebot 
 
Konzeptionierung von 3-tägigen Intensiv-Seminaren 
im zeitoptimierenden Blended-Learning-Konzept: 
individuelle Vorbereitung im Selbststudium mit eigener 
eLearning-Unterstützung. 

Durchführung 
 
Alle Berater/-innen absolvieren zunächst einen Test 
zur Standortbestimmung. Daran angepasst ergänzt 
jeder Teilnehmer seine individuellen Kenntnisse 
durch ein Selbststudium. Hierfür erhalten sie spezielle 
Literatur, Vorbereitungsleitfäden und einen eigenen 
eLearning-Bereich. Auf Wunsch des Kunden wurden 
die von GOING PUBLIC! eigens hierfür entworfenen 
Tools im SCORM-kompatiblen Format geliefert. Das 
Einlesen in die bankeigene Lernplattform war somit 
auf Knopfdruck möglich.

An den zwei Intensiv-Seminartagen wird praxis- und 
vertriebsorientiertes Fachwissen zur Vorsorge durch 
Versicherungsprodukte vermittelt. Ein zusätzlicher 
Trainingstag mit dem Duo aus Sparkassen- und 
GOING PUBLIC!-Trainer verfestigt den Transfer in die 
tägliche Beratungspraxis.

GOING PUBLIC! führt diese Intensiv-Seminare mit 
Dozenten und Trainern durch, die großes Know-How 
im Allfinanzvertrieb besitzen und somit Erfahrungen 
auch aus anderen Vertriebswegen einfließen lassen. 

Aus den Teilnehmerfeedbacks 

„Habe diese Woche bereits drei ��
Berufsunfähigkeitsversicherungen verkauft“

„Fühle mich viel sicherer in den Gesprächen“��

„Ich habe viele zusätzliche Asse im Ärmel“��

„Gut gefallen hat mir der systematische Aufbau ��
und die Option, vieles nachlesen zu können aber 
nicht zu müssen.“ 

93% der Teilnehmer gaben an, dass sich der ��
Zeitaufwand gelohnt hat

100% der Teilnehmer bestätigen, dass sie ��
eine größere Sicherheit zum Thema Vorsorge 
gewonnen haben.

Weitere Informationen?  
 
Rufen Sie uns an oder senden Sie uns eine eMail an 
info@going-public.edu. Wir freuen uns auf Sie!

Was können wir für Sie tun?

Steigerung Ihres Provisionsgeschäfts
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